
 

代表者・経営幹部・ご担当者 殿 

(一社)茨城県経営者協会 

第３期 企業経営力向上セミナー 
～「きれいごと」が経済合理性を生む時代 

成功するリーダーになるための考え方と実践力～  

講 師：荷口経営会計･法務事務所 代表 荷口 裕行 氏 
  
 

 
 
 
 

 

 

多様化する顧客ニーズや市場の進展により，企業を取り巻く経営環境は日々変化し，経営の舵取りを担う

代表者・経営幹部の方々は，より高いレベルでの経営管理能力が求められています。 

 3期目を迎える当講座は，“稲盛和夫さんに学ぶ経営とリーダーの姿勢”“稲盛式アメーバ経営の実践”“お

客様第一のマーケティング”の 3 つのテーマを中心に今，市場から求められている経営スタイルと実践ノウ

ハウを学ぶ内容となっております。 

 また，過去の本セミナー参加者の声を取り纏めましたので，ご参考にして頂き，参加者のご派遣をよろし

くお願い申し上げます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

◆日   程 ： 令和５年７月７日(金) 

◆時  間 ： ９：３０～１６：３０【昼休憩 1時間】(受付９：１５)  

※昼食は，各自ご用意願います。 

◆会   場 ： 茨城県産業会館 ４階・水戸商工会議所 第 1会議室 (水戸市桜川２－２－３５) 

◆定   員 ： ２０名程度 (先着順) 

◆受 講 料 ： 会員 5,000円/名(税込み) 非会員 8,000円/名(税込み) 

◆申込方法 ： 別紙申込書に必要事項記載の上，６月３０日(金)までＦＡＸまたはメールにてお送り下さい。 

※開催日の一週間前を目途に参加票及び請求書をお送り致します。 

◆支払方法 ： 銀行振込にてお支払い下さい。当日受付にてお支払頂いても結構です。 

◆振 込 先 ： 常陽銀行本店  普通預金口座 No.6501 口座名 : (一社) 茨城県経営者協会 

※振込みの際，貴社名の前に「0707」と入力して頂けますと入金処理上，非常に助かります。 

◆問合わせ ： (一社) 茨城県経営者協会 事務局 黒澤 

Tel：029-221-5301 Fax：029-224-1109 Eメール：kurosawa@ikk.or.jp 

主催：一般社団法人 茨城県経営者協会 経営教育委員会 

◆荷口講師プロフィール 
京都大学大学院経営管理課程修了，上級経営会計専門家（Executive ＭＢＡ），法務博士。 
法律税務事務所に入所し，企業法務などの実務案件に従事。その後，経営，会計，法務という多面的な経営サポートを
行う経営コンサルティング会社を設立。 
「なれる最高の会社づくのお手伝い」をミッションに掲げ，経営パートナー業務をメインに，中小企業の経営マネジメ
ント，コーチングなど支援実績多数。経営者・創業者向け経営実践アカデミーを主催するなど，経営者の心強いパート
ナーとして定評。 
さらに，自身でも，保育園経営等の教育事業のほか，食品メーカー，開発設計事業等の実業の経営実務も行う。 

≪第 1期≫ 
経営者 Aさん：今までの業務で何度か出てきた言葉など，ある程度理解していたが，今回のセミナーでそれ

らが線と線とでつながり理解度が深まった。 
≪第 2期≫ 
経営者 Bさん：実例を多く取り込んでいることも理解度 UPに繋がったと思う。 
 
営業本部長 Cさん：多くの講習は聞いて終わるが今回は仕事へ活用してみようと思わされる講習であった。 
 
総務部長Dさん：3つのテーマで経営実践の学びができ，大変有意義でした。今回学んだマーケティングに

ついては，自社ですぐに取り入れられる内容でしたので早速実践したいと考えています。 
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第３期 企業経営力向上セミナー プログラム(予定) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■講義とケーススタディを織り交ぜて進む内容です。 

                  茨城県経営者協会 Ｆax 029－224-1109  

参加申込書 企業経営力向上セミナー（7月 7日(金)開催） 

会社名  所在地 〒 

参加者名･所属名  

参加者名･所属名  

参加者名･所属名  

参加者名･所属名  
 

申込担当者 

所属･氏名 

                                         Tel: 

                                         Fax: 

                     Email: 

 

【事前に講師へお伺いしたいご質問がございましたら下記へご記載下さい。当日の講演内でご回答頂く予定です】 

                                                       
                                                       
                                                       
                                                       
                                                       
また，講義終了後，個別の無料相談会を実施致します。 

本セミナー内容以外にもお困りごと等ございましたら，この機会に是非ご活用下さい。 
※上記情報は，連絡事項及び講師閲覧以外では使用しません｡情報漏洩，紛失，き損，参加企業様の権利利益を損なわないよう努めます｡ 

第１部 

「稲盛和夫さんに学ぶ経営とリーダーの姿勢」 
経営者として大成功された稲盛和夫さん，松下幸之助さん，伊藤雅俊さん

をはじめとする日本企業の名経営者，そして経営マネジメントの権威である

ピーター・ドラッカーなどが提唱し，実践してきた経営の考え方を振り返り

ながら，本物・本質的な事業成長の原理・原則，経営実務におけるビジネス

モデルの勝ちパターン，組織風土や社員の育て方などについて学びます。 

「稲盛式アメーバ経営の勘所と実践」 
経営マネジメントの手段・方法として有益な「アメーバ経営」について，その

本質的な理解，勘所について学びます。 

また，自社の経営実務でアメーバ経営を実践実装するための具体的なノウハ

ウ，気付きにつなげて頂くために，アメーバ経営に取り込み，成果につなげてい

る企業実例もご紹介いたします。 

 

第２部 

第３部 

「お客様第一のマーケティング」 
お客様が求めていることは，どれだけ売れたかという業績や結果ではなく， 

商品・サービスを通じた成果（顧客満足）です。 

そこで，持続成長可能な経営の実現に向けて，マーケティングの本質的な理解，

お客様の感情設計，働く人が働き甲斐を感じるマーケティング組織のつくり方 

などについて具体的な事例も踏まえながら学びを深掘りします。 

 


